Meta
Krol zag geen samenwerking tussen haar
muscum en ce bednyfscollecties ontstaan als dz
bedrijven doorgaan met collectioneren. Zij
pleitte ervoor dat in plaats daarvan bedrijven
zich zouden toelegzen op het verstrekien van
kunstopdrachten. Een onrealistisch voaorstel,
omdat de esscntie van eer: bedriifscollectie Ligr
in de beweeglijkheid -ervan en in her
meegaan mei veranderingen in de onderne-

ming,.

Lex ter Braak, directeur van het Fonds Beel-
dende Kunsten. Vormgeving en Bouwkunst,
sprak zitn waardering uis voor ce bedrijfscallec-
ties. Hij haalce alle vooroordelen tegen bedriifs-
collecties onderuit die even daarvoor vanuit de

musea waren uitgesproien. Zwakke werken in
cen bedrijiscollectie? De kelders van musea zit-
ten er vol mee! Verzamelen bedrijven alleen
kunst die naar verwachsirg in waarde zal stij-
gen? Het museumn dat werk aankoopt dat alleen:
maar it waarde daal: heeft hesl wat uit te leg-

gen! Kan een kunsrwerk beter tet zijn recht
komen i e2n mussumcollectie. waar er zorg-
vuldig mee wordt omgegaan en her voor de
ecuwigheid verworven is? De prakuik laat zien
dat musea werkern: naar depot verbannen en ze
beschadigd raken of verdwijnen. Ter Braak
pleitie voor een samemwerking tusser: bedrij-
Ven en mis deor van elkaars expertise
gebruik te meken in
bruiklenen. Het was een voorstel wasrop het

L,

zaken; als conservering en

meeilijk zou ziin nee te zeggen. De bedrijfscol-
lccries willen wei van het schisma af. alleen de
musca zetlen nog hun hakken in het zand.

Roirer-dun Muller was van 1994 2000 advisaur
bij de toenmalige afdeling Kunst &' Vormgeving
van KPN.

e VCBN. de Vereniging Redrijfscol-

lecties Nederland, opgerich: in 2005,

elt 45 bedrijven. organisaties en

instellingen die raast hun hoofdbe-
zigheid kunst verzamelen. De leden zijn
grote bedrijven als KPN, TNT Post, Rabobank,
ABN AMRO en AkzoNcbei. naast zickenhuizen
als het 1% cn LUMC, en organisaties als De
Nederlandsche Bank. het Ministerie van Bui-
tenlandse Zakeri en NOG Coilectie van het SNS
Reaalfonds. Bij elkaar vormen verzamelende
bedrijven en instellingen een financisie machsg
waarmee rekening gehouden moet worden:
over de afgelopen viif jaar wordt hun aandeel
(inclusief bedrijven die niet bij VBCN ziin aan-
gesloten) in de Nederlandse kunstmarkt op
zo'n twintig procent seschat, ofwel zen kleine
dertig miljoen euro. Wanneer het azndecl van
VBCN-laden conservatic! wordt seschat. is dat
aitijd nog vijif procent. ofwel 7.5 miijoen euro.
Hierbij kunnen dan nog kunstprijzan en per-

centageregelinger: van verschillende bedrijver
opgeteld worde:. De uitgangspunten voor het
collectioneren zijn per bedrijf weliswaar ver-

schillend. maar ze hebben gemeen dat er
hedendaagse kunst wordt verzameic: voorna-
melijk Nederlandse kunsrt, maar de laaste tien
jaer wordr er ook steeds meer internationaal
verzameld. Op buitenlandse beurzer zijn
bezoekende badriifscollectioneurs ter opzichte
van museumdirecteuren dar ook vaak in de
meerderheid.
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collectioneren voor de zaak

Bedrijfs -

‘collecties

“Weg met de schisma’s!” Met deze oproep
opende Alexander Strengers een symposium
over bedrijfscollecties. door Robert-Jan Muller

vooroordelen
Een symposium over de eigen collectics zou
een goede gelegenheid voor de VBCN zijn tot

borstklopperij, maar er werd gekozen voor dis-
cussie. Om de status aan te geven van de
bedrijfscollecties: niet alleen waren galerichou-
ders. kunsteritici en muscumdirecteuren uitge-
nodigd, maar zelfs Nout Wellink (ONB) éa Elco
Brinkman, voorzitter van Bouwend Nederland
en het ABP, gaven acte de présence in de dis-
cussiepanels.
Universitair onderzoeker aan de VU, Arnc
Wire, was door hct VBCN verzoch: een weer-
slag van zijn studie naar bedrijfsccliectiss e
presenteren, zowel ir: het boek als tijdens het
symposium. Daar was moed voor nodig, want
je weet r:ooit wat er uit zo'n onderzoek komt.
dat in djm) VOOT een graot deel was geba-
seerd op een enquéte onder de bedrijfscollec-
tiegviseurs. In de verschillende hooistukken
gaat Witte nict in op de inhoud van de collec-
ties. We! beschrijit hij hoe het coilectioneren
veranderde van ‘cultuuropvoeding’ van de
medewerkers in de jaren vijftig. tot. in deze tijd,
ecn. bijdrage aan het profiel van het bedrijf
tegenever de buitenwereld.
Een manco in zijn onderzoek en aanbevelingen
is. cat Witte de praktjk van de bedrijfscollecties
niet van binnenuit kent. Zo noemr hij werkne-
mersinspraak een goed middel om de berrok-
kenheid bij da kunstcollectie te verhogen. Maar
et als museumdirecteuren bouwen bedrijfs-
collectioneurs zorgvuldig een uitgewogen col-
lectie op. Vanuit hun dubbele expertise. van
zowel de bedrijiscultuur als de hedendaagsc
kunst, kunnen zi risicovallc aankopen doen die
met inspraak nooit zouden plaatsvinden. Ook
de aanbeveiing een communicatiespecialist de

kunst te laten verzamelen is niet zinnig: je kunt
dan voorspelien dat de scherpe kantjes die
sommige becrijfscollecties virdagend maken er

ai zullen gaan. Hester Alberding’.( Thiim, hoofd
van dc AkzoNobel Collectie reageerde op Wit-
tes beroog dan ook met "woorden. woorden,
woeorden!”

Als adviseur bij de toenmaiige afdeling Kunst &
Vormgeving van KPN heb ik ervaren wat het
belang is van een kunstadviseur cie met het ene
been in het bedrijf staat en met het andere i de
kunstwereid. Tegelijk toont het volgende prak-
tijkvoorbeeld aan hoe (in tegenstelling tot wat
Witte in zijn onderzoek beweert) een bedriifscol-
lectie kan aansluiren bij de doeistelling van het
bedrijf én een autonome starus kan beziten. In
1994 verzechten wij de Duitse fotograaf Andreas
Gursky, toen al een beroemcheid, de fotografie

. te verzorgen voor het KN Jaarverslag. Een las-

lige opdrachi. want de jaarverslagcommissie
was uitgesprokern in haar onderwerpkeuze voor
de vier te maken fota’s. Gursky. die nag nooit
een dergclijke opdracht had aangenomen maar
zich door ons had laten overhalen, wilde vooral
zijneigen onderwerpen kiezen. Eindeloos leken
de dagenlange ritten: samen met Gursky door
Nederland, van de satellietschotels in het Friese

Burum tot het Postsorteercentrum in Roosen-
daal, op zoek naar situaties die zowel voor hem
als voor KPN een bevredigend beeld zouden
opleveren. In de auto werd gesproken cver
kunst, favoriete kunstenaars en over de kunst-
collectie van de KPN. In dc jaarverslagcommis-
sie wisten we de leden te overtuigen van het
belang om Gurskys werk 1e koppelen aan het
beeld dat KPN wilde uitdragen naar buiten. Bij
baar spraken we zowel de taal ven het bedrijf als

die van de kunstenazr. Resuliaat was een bijzon-
der jaarverslag dat nu. vanwege Gurskys foto-
grafie, een “collector’s item” is. Qok kon XPN,
door de goeds relatie die we met Gursky had-
den opgebouwd, tegen gunstige voorwaarden
twee grote foto's van hem aankopen.

Terug naar het symposium. Naast Wite's
onderzoex was een ander teken van durfde uit
nodiging aan museumcirecteurer: Benno Tern-
pel (Gemeentemuseum, Den Haag) en Meta
Knol (Stedelijk Museum De Lakenhal} in het
forum plaats te nemen. Beiden :eken de schis-
ma's die Strengers wilde slechten overeind e
houden. Tempel zag niet zoveel onderscheid
wssen de verschillende bedrijfscollecties en
vond ze niet museaal (zonder aan e geven

welk criterium hij Caarvoor aanlegde). l

| -




